Arena bayileri
Paynet ile buyuyor

ilisim sektorti-
B niin onde gelen
dagiticilarin-

dan Arena Bilgisayar,
gelistirdigi ~ Paynet
ddeme sistemini biiyii-
tiyor. Arena Bilgisa-
yar Genel Miidiirii Izi
Kohen, bayilerin kendi
miisterilerine yaptikla-
r1 {irin ve hizmet satig-
larint  taksitli - kredi
kartlaryla tahsil etme-
lerine olanak taniyan
Paynet sistemine bagh
bayi sayisinin 3 bine
ulastigini  soyliiyor.
Paynet’in yayginhgim
4 bin bayinin iizerine
citkarmayt hedefledik-
lerini belirten Kohen,
sistemin tiketicilere
sundugu 6deme kolay-  jzj Kohen, yalnizca

ligiyla bayilerine firsat bayilerinin kullanabildigi
yaratigim ifade edi- “pencere.com” adl web

yor. sitesi, Paynet sistemi ve
Paynet’e bagli bayi- insana yatinm yaptklanni
dile getiriyor.

lerde, Garanti Bankasi
(Bonus), Yapi Kredi (World), i.g. Bankasi (Makxi-
mum), Akbank (Axess), Finansbank (Card Finans),
Vakifbank (Vakifkart), HSBC (Advantage) ve For-
tis'in (Ideal) dahil oldugu toplam sekiz bankann kre-
di kartiyla taksitli ahigveris olanagi elde ediliyor. Pay-
net ile herhangi bir altyapiya gereksinim duyulma-
dan anlasmali bankalarin sanal POS yapilariyla bii-
tiinlestirilerek islem yapilabiliyor. Bu sistemle Arena
bayileri kendi kredi limitleriyle simirlanmaksizin
miisterilerinin kredi karti limitlerinden yararlanarak
cok diisiik oranda maliyetlerle taksitli mal satin alma
ve satma olanag elde ediyor.

Arena Bilgisayar’in bayilerine yonelik
olarak gelistirdigi Paynet 6deme
sistemi bUyUyerek devam ediyor.
Tuketiciye 6deme kolayligr sunan
Paynet’'e badl bayi sayisi 3 bine
ulastt.

Paynet sayesinde teknoloji bayileri, zincir maga-
zalann sundugu kredi karti kampanyalanyla rekabet
edebiliyor. Izi Kohen, boylece distribiitdriin roliiniin,
klasik lojistik saglayiciliktan 6te iriinlerin tiiketiciye
kadar satilmasim kolaylastirici ¢oziimler saglamaya
yoneldigini aktariyor.

Paynet’in yayginhigimi artirmak amaciyla taksit
sayllarinin artirlldigini ve kullanimin basitlestirildi-
gini anlatan Kohen, taksitli satiglarin maliyetinin tii-
keticiye yansimamasi i¢in tedarik¢ilerinden biiyiik
destek aldiklarini dile getiriyor. Arena, 2007 yili igin-
de satis cirosunun yaklagik yiizde 20’sine karsilik ge-
len 140 milyon dolar tutarinda tahsilati Paynet’ten
gecirdi. Sirket, Paynet’in hacmini sirket cirosunun
yiizde 30’unun tizerine ¢ikarmay1 hedefliyor.

Bayilerinin sati adetlerini ve egitimlerini artirma-
y1, iiriin gamina yeni iiriinler, markalar eklemeyi he-
deflediklerini anlatan Kohen, bilisim teknolojisi
tirtinlerinin yani sira kisa bir siire 6nce farkli alanlar-
da dagiima basladiklarim agikliyor.

Tiirkiye'nin 6nde gelen dagitim sirketleri arasinda
ver alan 310 ¢alisani bulunan Arena Bilgisayar’in
iilke geneline yayilmig 7 binin iizerinde bayisi var.
Kasim 2000’den bu yana IMBK 'de iglem goren ve
310 cahsami bulunan firma, 400’iin iizerinde mar-
kanin dagitimim yapiyor ve 7 iiriin gamiyla hizmet
veriyor. izi Kohen, 2007 yilinda 535 milyon dolar
ciro elde ettiklerini bu yil ise 700 milyon dolar
ciroyu hedeflediklerini soyliiyor. Her yil yiizde 25-
30 biiyiimeyi ve 2013’te 15 bine yakin bayi ve 1.5
milyar dolar ciroya ulagmay: hedeflediklerini kay-
dediyor.
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